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COURRIER OFFICIEL SUR LA POLITIQUE TARIFAIRE

Madame, Monsieur, Chers clients,

Comme vous en avez probablement connaissance, tous les secteurs industriels au niveau
international font face depuis plusieurs mois maintenant a une forte variation des cofits de
production.

Cette tendance s’est particuli¢rement aggravée depuis fin avril et aucun signe d’apaisement ne
permet d’envisager un retour a la normale dans les prochains mois.

Dans le cadre de notre activité 1’impact de ces hausses s’applique a tous les niveaux de nos produits
finis (transport, mati¢res, composants et emballages).

Les surcofits appliqués sur les transports en Container sont particuliérement impactant. Débutées en
Décembre 2020 les surfacturations ne cessent de s’accentuer, mois aprés mois (+400% en un an —
Juillet 2020 / Juillet 2021) et pourraient s’amplifier dans les mois qui viennent.

Un autre exemple I’indice du PE (plastique), stable autour de 1 180€/T en 2020 a transité par une
hausse & 1 680€/T en mars pour culminer a 1 945€/T au 11/06/2021 soit une hausse de plus de 65%
en quelques semaines.

Jusqu’a ce jour, le Laboratoire TETRA MEDICAL ne vous a pas répercuté les hausses que nous
subissons depuis décembre 2020 (ni sur les containers, ni sur les mati¢res). Mais face a I’ampleur et
la durée de cette problématique tarifaire, il nous est désormais impossible d’absorber seul I’impact de
ces variations sur nos colts d’achats et de production.

C’est donc a regret que nous vous annongons ne plus garantir les tarifs en vigueur a ce jour,
sur ’ensemble des livraisons a venir.
Des hausses pourront donc intervenir et s’appliquer dés le 26 juillet 2021.

Vos interlocuteurs habituels se tiennent a votre entiére disposition pour répondre a vos questions et
vous apporter les meilleures solutions au regard de ce contexte sans précédent.

Croyez bien que nous regrettons cette situation dommageable pour I’ensemble du secteur industriel
Frangais et que nous ferons tout notre possible pour en appliquer les effets inverses dés le retour a la
normale.
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DES DONNEES CHIFFREES

La flambée des prix du transport maritime international

Worid Container Index - Assessed by Drewry
$ per 40 ft container

Source : hitps://www.drewry.co.uk/supply-chain-advisors/supply-chain-expertise/world-container-index-assessed-by-drewry

De Juillet 2020 2 Juillet 2021, les tarifs de transport sont ainsi passés d’environ 2000 USD a 8000 USD par
container (+400%). Les professionnels du transport prévoient une poursuite de cette tendance, si ce n’est
une intensification, qui pourrait nous amener a subir des hausses additionnelles de +150 a +200% entre

Juillet 2021 et Décembre 2021.
Le surcodt du Container peut ainsi représenter jusqu’a 50% de la valeur des marchandises transportées.
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Hausse des prix des matiéres premiéres

Le cours du coton sur les 12 derniers mois
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Juillet 2020 : 0.6308 = Juillet 2021 : 0.8649 - Hausse de +37% *

Source : hittps://www.strategie-bourse.com/analyse-cours-coton-direct. himl#parentHorizontal Tab3

Le cours des différents plastiques
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@ Indice (base 100 en 2014)

Juillet 2020 ; indice 2 86 = Mai 2021 : indice 4 154 - Hausse de +79% *
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@ Indice (base 109 en 2014)
Juillet 2020 : indice 4 114 = Mai 2021 : indice a2 189 - Hausse de +65% *

*Source : https://www.ria.fr/matieres-premieres/matieres-plastiques/

NOTRE PLAN D’ACTION

- Accentuer nos partenariats et négociations internationales afin de contenir autant que possible
les variations des tarifs de transport. Nous négocions systématiquement depuis décembre
2020 avec nos partenaires pour limiter les surcolts containers annoncés ou les hausses de
prix matiéres.

- Rester vigilant sur nos approvisionnements et nos stocks de sécurité afin d’assurer a tous nos
clients le meilleur service possible.

- Prioriser nos clients historiques et fidéles dans un contexte de pénurie et de difficulté
d’approvisionnement.

NOTRE ENGAGEMENT

- Traverser ensemble cette période inédite au niveau sanitaire et économique
- Accompagner nos partenaires (fournisseurs et clients)
- Rester fidéle a nos valeurs humaines »

Valérie TANCHOU
Présidente




